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Supuesto 1 

ELECTRODOMESTICOS PELAEZ FACTURA 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Copia y pega realizando los cambios necesarios para que te quede de la siguiente forma: 

 

 

 
ELECTRODOMESTICOS PELAEZ 
 

 

 

FACTURA 
 

 

 
Cantidad 

 
Descripción 

 
Dto. 

 
Precio 

 
Total 

1 Televisisor color  650,00 650,00 € 

5 Enchufe doble 15 25,00 106,25 € 

1 Euroconecto  20,00 20,00 € 

10 M. cable coaxial 20 65,00 5,20 € 

   IMPORTE 781,45 € 

   IVA (16%) 125,03 € 

 Importe total A PAGAR 906,48 € 

 

 

Cantidad Descripción Dto. Precio Total 

1 Televisisor color  650,00 650,00 € 

5 Enchufe doble 15 25,00 106,25 € 

1 Euroconecto  20,00 20,00 € 

10 M. cable coaxial 20 65,00 5,20 € 

   IMPORTE 781,45 € 

   IVA (16%) 125,03 € 

 Importe total A PAGAR 906,48 € 
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Supuesto 2 

AGENCIA DE VIAJES  

LAS CARABELAS 

 

 

 

 

 
 

LISTADO DE PRECIOS – 1996 

 

DESTINO TRANSPORTE ALOJAMIENTO DIAS PRECIO 

Italia Avión Hotel (desayuno) 15 145.000 

Cancún Avión Hotel (p/c) 15 210.000 

Grecia Avión/Bus Apartamento 12 105.000 

Mar Muerto Avión Hotel (m/p) 15 225.000 

Mónaco Autobús Hotel (desayuno) 10 75.000 

Egipto Barco Hotel (p/c) 12 195.000 
India Avión Hotel (m/p) 15 250.000 
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Supuesto 3 
 

GASTORES INFORMÁTICOS 

Los megastores suelen ser tiendas de gran 

tamaño, algunas situadas en la periferia de las 

ciudades, por lo quizás tenga que realizar un 

largo desplazamiento. No le dispensarán el 

mismo trato personalizado que recibe en la 

tienda de su barrio pero en cambio dispone de 

una amplia oferta de paquetes informáticos y de 

modelos de ordenador. 

 COMPRA POR CORREO 

Las revistas de informática están llenas de 

anuncios de empresas que venden ordenadores, 

periféricos y programas por correo. Muchas de 

estas empresas trabajan desde hace años y 

ofrecen un servicio excelente. Pueden montarle 

un ordenador a su medida y entregárselo con 

rapidez. También ofrecen soluciones flexibles 

para cualquier otra tienda de informática. Mire 

los anuncios, llame a las empresas para 

preguntarles por sus ofertas. No dude en 

pedirles asesoramiento, y compare cuál supo 

aconsejarle mejor. Y no tenga miedo en 

preguntar en muchos sitios. 

 

 
VENTAJAS 

Ofrecen modelos de 

serie y modelos a la 

carta. Nivel de 

atención razonable. 

 

 
INCONVENIENTES 

Puede considerarse 

con suerte si existe 

uno cerca de su casa. 

Son profesionales, 

pero su trato es poco 

personal 

 
VENTAJAS 

Son especialistas en su tema, 

consiguen a menudo cubrir sus 

necesidades, precios bajos 

 

 
INCONVENIENTES 

 
Es necesario saber de 

antemano lo que se 

busca, es más difícil 

devolver el material 

para su reparación, al 

trabajar con un 

vendedor desconocido 

no puede  juzgar por su  

apariencia 

Asesoramiento            
 

 

Precios      
 

Gama     
 

Flexibilidad      
   

Confianza         
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Supuesto 4 
 

DIRECTOR COMERCIAL 

 

FICHA PROFESIOGRAFICA 

Grupo Aspecto a considerar 1 2 3 4 5 Grupo Aspecto a considerar 1 2 3 4 5 
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VISUALES 

     

 
IN

T
E

L
IG

E
N

C
IA

 

      

Rapidez........................   X   Inteligencia general....     X 

Amplitud.......................  X    Inteligencia practica....    X  

Discriminación de 

detalles......................... 

  
X 

  Organizadora 

inventiva,iniciativa....... 

   
X 

 

Percepción da 

distancias..................... 
   

X 
 

Madurez de juicio........ 
    

X 

Percepción de 

velocidades.................. 
   

X 
 

Memoria de ideas...... 
  

X 
  

Visión cromática  X    Aptitud verbal..............     X 

Visión crespuscular.......  X    Aptitud numérica........     X 

Resistencia al 

deslumbramiento........... 

 
X 

   
Aptitud espacial.......... 

   
X 

 

TACTILES            

Sensibilidad................. X     Comprensión ap.mec.. X     

Agudeza auditiva.........    X  Exposición escrita......   X   

 

A
P

T
IT

U
D

E
S

 

M
O

T
O

R
A

S
 Agilidad manual........... 

    
X 

 
P
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R
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RASGOS GENERALES 
     

Destreza manual......... 
   

X 
 

Rapidez de decisión....... 
    

X 

Rapidez de movimientos 
  

X 
  

Flexibilidad........................ 
   

X 
 

C
O

O
R

D
I-

 

N
A

C
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N
 

Visomanual....................... 
 

X 
   Seriedad en situaciones 

difíciles................................ 

    
X 

Tacto manual.................... 
 

X 
   

Responsabilidad................ 
    

X 

 
A
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 ESFUERZO FISICO      Autoridad personal.............   X   

Momentáneo.....................   X   Sentido pedagógico.........  X    

Continuado........................    X  Regularidad en el trabajo...    X  

Rápido...............................     X Estabilidad emocional........    X  

RESISTENCIA      Capacidad planificar...........    X  

A la fatiga.........................     X ACTITUD SOCIAL      

A la monotonía..................    X  Gusto por la compañía........  X    

ADAPTACION A SITUACION 
     Gusto por trabajar 

aislado................................. 
X 

    

Invariable...........................   X   Tacto...................................   X   

Cambiable.........................    X  Adaptabilidad.....................   X   

Rítmica...............................     X INTERES      

ATENCION      Por trabajar con personas..  X    

Concertada........................     X “ “ “ cosas.......   X   

Distribuida........................    X  PREFERENCIAS      

      Por mando y decisión..........    X  

      Por seguridad y rutina   X   

      Por aventura    X  

 EXIGENCIAS ETICAS             

Honestidad........................     X Responsabilidad..................    X  

Lealtad...............................     X Tentación hurto.................. X     

Puntualidad.......................   X   Violar secretos................. X     
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Supuesto 5 

 

La lista de la compra 

 
amos a ayudarte a definir el tipo de PC que mejor se adapta a tus necesidades. Marca 

las casillas correspondientes a las prestaciones y características ideales de tu PC. Una 

vez tengas las ideas claras, prepara una lista y pon límites razonables a lo que estás 

dispuesto/a a comprar. Guárdala siempre a mano cuando hables con un vendedor, y 

haz copias por si acaso. 
  

 
La  lista de compra 

Hardware 

   MINIMO RECOMENDADO ALTAS PRESTACIONES 

PROCESADOR  Pentium 100 Mhz Pentium 200 MMX Pentium II 300 Mhz 

RAM   8 Mb 32 Mb 64 Mb 

DISCO DURO   1 Gb 3’ Gb 9 Gb 

MONITOR   14” 15” 21” 

TARJETA GRÁFICA  1 MB SVGA aceleración 3D 2 Mb aceleración 8 Mb 

IMPRESORA   blanco y negro 
 

 color 

   inyección de tinta  láser 

TARJETA DE SONIDO  8 bits 16 bits 32 bits 

LECTOR DE CD-ROM  cuádruple velocidad óctuple velocidad hasta x24 

FAX/MODEM   14.400 bps/v42 28.800 bps 56.000 bps 

ESCÁNER   manual de sobremesa (A4) de sobremesa (A3) 

   color color color 

GARANTÍA   6 meses 1 año 3 años 

Extras 
     

JOYSTICKS 
  

NO 
 

SI 

ALTAVOCES   NO  SI 

ACCESORIOS INFORMATICOS Disquetes  Caja de disquetes 

   Manuales  alfombrilla del ratón 

ACCESORIOS PARA IMPRESORA Cable de impresora 
 Cartucho de tinta o 

tóner de recambio 

Software 
     

PAQUETES DE PROGRAMAS 
 

SÍ 
 

NO 

PROCESADOR DE TEXTOS  SÍ  NO 

AUTOEDICIÓN  SÍ  NO 

JUEGOS   SÍ  NO 

ENTRETENIMIENTO EDUCATIVO SÍ  NO 

DIBUJO Y RETOQUE FOTOGRAFICO SÍ  NO 

CONTABILIDAD  SÍ  NO 

HOJAS DE CÁLCULO  SÍ  NO 

BASES DE DATOS  SÍ  NO 

COMUNICACIONES  SÍ  NO 

PRECIO    Euro 
  

PORTES    Euro   

IVA    Euro   

TOTAL    Euro   

V 
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Supuesto 6 

 

 

 

 
 

JUGADOS FUERA DE CASA 
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Athletic Club 
 

 1-0 3-0  2-1  1-1 1-3  5-1  

At. de Madrid  
 

   3-3 3-1  0-2 2-3 4-0  

Barcelona  3-1 
 

  3-2  2-1 3-1  3-1  

Betis 1-1 2-3  
 

  1-0 1-0    1-1 

Celta    2-0 
 

    1-0  3-0 

Compostela 1-4  2-2  0-0 
 

 0-0  2-2   

Deportivo  2-2   1-1  
 

 1-1 1-1 0-1  

Español 0-1   5-0 1-1 1-0  
 

 1-0 0-0  

Mallorca 4-0  0-0 1-2     
 

 1-1 1-1 

Mérida    1-3 4-0 3-3 3-3  0-0 
 

 2-1 

Oviedo 1-2 0-2 1-0   1-1 1-1 1-1  2-0 
 

 

 

 

 
   CASA  FUERA  GOLES 

EQUIPOS Puntos Jugados G. E. P.  G. E. P.  G. E. P. 

1. Extremadura              

2. Alavés              

3. Lleida              

4. Las Palmas              

5. Rayo Vallecano              

              

              

              

              

              

              

              

              

 

 

 



RECETAS DE MARKETING 

7 

 

 

 

Supuesto 7 

 

 

 

PROGRAMACIÓN 
 
 

TVE1  LA 2  Antena 3    CANAL + 

07.30 Noticias 

 

08.00 Pasa la vida 

 

10.30 El menú de 

Karlos 

Argiñano. 

Menú. Rabo 

guisado con 

habas. Tarta 

de manzanas 

11.30 No te rías que 

es peor. 

13.00 Alejandra. 

Argumento:   Luisa de 

Contreras, que 

había quedado 

con Luis José 

no puede 

acudir a la 

cita al 

presentarse su 

marido y 

requerir su 

ayuda ya que 

no sentía bien. 

 

 

 

 

 

 

07.00 24 Horas 

09.00 Los desayunos 

de Radio 1. 

11.30 La película de 

la mañana. La 

captura 

13.30. Ataque y Gol 

14.30 Cifras y letras 

16.00 Para nosotros. 

Incluye: El 

mundo de

 Audo

bon. Peligro 

en la playa. 

Pobladores 

del planeta.

 El 

quebrantahues

os, centinela 

de los grandes 

lagos.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

07.15 Tras Tres Tris. 

Buenos días. 

09.00 Santa Bárbara 

10.30 Toda va bien. 

Con Pepe 

Navarro 

13.00 El equipo A 

15.00 Noticias. Con 

Olga Viza y 

José Antonio 

Gavira 

15.30 Telecine Un 

testigo       

molesto 

(1983      –    100’) 

Dirección: John 

Lewellyn 

Morey. 

Intérpretes: 

Lauren 

Hutton y Ben 

Murphy 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

08.00 ABC WORLD 

News 

09.00 Dibujos 

animados. 

Despierta 

peque y al 

loro. 

10.30 El gran musical. 

12.00 Cine Kuffs, poli 

por 

casualidad. 

14.00  Un

 mund

o diferente. 

14.30 Cosas de casa 

1.00 Cine.

 Sesió

n Especial 

V.O. Sólo 

falta el 

asesino. 

19.35 Dibujos 

animados. 

Félix, el gato. 

 

 

 

 

  

 


